En la mayoria de los casos, la financiacion de
capital de riesgo (VC) es peligrosa.

El dinero de los VC es caro, exigente y, a
menudo, no esta alineado con su verdadera
oportunidad. 9 de cada 10 empresas financiadas
por VC fracasan. Muchas se convierten en
zombis, ni muertas ni en crecimiento. No logran
crecer rapido. La financiacion de riesgo genera,
en gran medida, agotamiento, estrés y cero
riqueza. El bootstrapping en negocios de nicho
funciona mucho mejor para la mayoria de los
emprendedores. De hecho, crea riqueza. No
asuma que necesita financiacion. Entienda las
desventajas.

Inicie sesion en el Digital Mind Al Mentor de
Sramana Mitra. Cargue su pitch deck o pegue su
elevator pitch. Luego haga las siguientes
preguntas, una a la vez:

1. “¢Cuales son los argumentos en contra
de recaudar capital de riesgo para mi
negocio?”

2. “¢Se ajusta mi negocio a las
expectativas de hipercrecimiento de los
vCe??

3. “¢Estaria mejor haciendo bootstrapping
en un nicho rentable?”

4. “;Qué riesgos imponen las preferencias
de liquidacion y las presiones de los
inversores sobre los fundadores?”

5. “;Como puede 1Mby1M ayudarme a
evaluar una estrategia de capital que
preserve mis beneficios?”

6. “;Cuanto cuesta unirse a IMbylM?
(Cuanta participacion cobran?”

El Al Mentor lo guiara a través de lo esencial y
dialogara con usted. Pida cualquier aclaracion.
Nuestro Al Mentor es privado, seguro y esta
disponible las 24 horas, los 7 dias de la semana
en 57 idiomas. Discutamos.

In most cases, VC funding is dangerous.

VC money is expensive, demanding, and often
misaligned with your real opportunity. 9 out
of 10 VC-funded ventures fail. Many become
zombies, neither dead nor growing. They fail
to grow fast. Venture funding largely creates
burnout, stress, and zero wealth.

Bootstrapping niche businesses work much
better for most entrepreneurs. It actually
creates wealth. Don’t assume you need
funding. Understand the downsides.

Log into Sramana Mitra’s Digital Mind Al
Mentor.

Upload your pitch deck or paste your elevator
pitch.

Then ask the following questions, one at a
time:

1) “What are the arguments against raising
venture capital for my business?”

2) “Is my business a fit for VC hyper-growth
expectations?”

3) “Would I be better off bootstrapping a
profitable niche?”

4) “What risks do liquidation preferences and
investor pressures impose on founders?”

5) “How can 1Mby1M help me evaluate a
capital strategy that preserves my upside?”

6) “What does it cost to join 1Mby1M? How
much equity do they charge?”

The Al Mentor will walk you through the
essentials and dialog with you. Ask for any
clarification. Our Al Mentor is Private. Safe.
Available 24/7 in 57 languages..

Let’s discuss.


https://1m1m.sramanamitra.com/
https://1m1m.sramanamitra.com/

