
تاعیبم  B2B حبصت ىتح ؤبنتلل ةلباق تسیل كب ةصاخلا  
لاًباقو اطًبضنم تاعیبم ماظن ينبت فیك .راركتلل ةلباق  

؟لیومتلل  

تاعیبم ودبت نأ نكمی  B2B نكل .ةفیخمو .ةدقعم .ةئیطب  
تاعیبم حبصت نأ نكمی ،حیحص لكشب ذَّفنُت امدنع  B2B 

ةلباق ةیلمعب قلعتی ھلك رملأا .لیومتلل ةلباقو ؤبنتلل ةلباق  
بیبانأ طخ .حضاو يلاثم لیمع فلمب قلعتی .راركتلل  

نیذلا نوسسؤملا .تاعیبملا عمقل ةطبضنم ةرادإو .فیظن  
دقنلا قرح نود لئاولأا ءلامعلاب نوزوفی كلذ نونقتی . 

تاعیبم  B2B ماظن اھنإ .ارًحس تسیل . 
ىلإ لوخدلا لیجستب مق  Sramana Mitra’s Digital 

Mind AI Mentor. 
دعصملا ضرع قصلا وأ يمیدقتلا كضرع لیمحتب مق  

كب صاخلا . 
رخلآا ولت اًدحاو ،ةیلاتلا ةلئسلأا حرطا مث : 

1. “ تاعیبم ةیجیتارتسا نأشب يندشرأ  B2B 
يب ةصاخلا .” 

2. “ ؟يب صاخلا يلاثملا لیمعلا فلم ددحأ فیك ” 
3. “ لضفلأا يجراخلا لصاوتلا بولسأ ام  

؟يعاطقل ” 
4. “ تاعیبملا بیبانأ طخ ينبأ نأ يغبنی فیك  

؟تاعباتملاو ” 
5. “ دوجو تبثت يتلا ةركبملا ءادلأا تارشؤم ام  

يف مخز  B2B؟” 
6. “ 1 ـل نكمی فیك Mby1M ءانب يف يتدعاسم  

تاعیبم كرحم  B2B ؟راركتلل لباق ” 
7. “ 1 ىلإ مامضنلاا فلكی مك Mby1M مكو ؟  

؟اھنوبلطی يتلا ةیكلملا ةبسن ” 
كدشریس  AI Mentor تایساسلأا ربع  

كعم رواحتیو . 
ھجاتحت حیضوت يأ بلطا . AI Mentor 

ةعاسلا رادم ىلع حاتمو نمآو صاخ انب صاخلا  
عوبسلأا مایأ لاوط . 

تاعیبم كرحم ينبن انعد  B2B كب صاخلا  
ةوطخب ةوطخ . 

 

 

 

Your B2B sales aren't predictable until they 
are repeatable. How do you build a 
disciplined, fundable sales system? 

B2B sales can feel slow. Complex. 
Intimidating. But done right, B2B sales can 
become predictable and fundable. It is all 
about a repeatable process. It’s about clear 
ICP. Clean pipeline. Disciplined funnel 
management. Founders who master this win 
early customers without burning cash. B2B 
sales is not magic. It’s a system. 
Log into Sramana Mitra’s Digital Mind AI 
Mentor. 
Upload your pitch deck or paste your 
elevator pitch. 
Then ask the following questions, one at a 
time: 

1. “Guide me on my B2B sales 
strategy.” 

2. “How do I define my ideal customer 
profile?” 

3. “What outreach approach works best 
for my segment?” 

4. “How should I structure my sales 
pipeline and follow-ups?” 

5. “What early KPIs prove B2B 
traction?” 

6. “How can 1Mby1M help me build a 
repeatable B2B sales engine?” 

7. “What does it cost to join 1Mby1M? 
How much equity do they charge?” 
The AI Mentor will walk you 
through the essentials and dialog 
with you. 
Ask for any clarification. Our AI 
Mentor is Private. Safe. Available 
24/7. 
Let’s build your B2B sales engine, 
step by step. 

 

 


