Sus ventas B2B no son predecibles hasta
que sean repetibles. ;Como se construye un
sistema de ventas disciplinado y
financiable?

Las ventas B2B pueden parecer lentas,
complejas e intimidantes. Pero si se hacen
bien, pueden volverse predecibles y
financiables. Todo se trata de un proceso
repetible. Se trata de un ICP claro, un
pipeline limpio y una gestiéon de embudo
disciplinada. Los fundadores que dominan
esto ganan sus primeros clientes sin quemar
efectivo. Las ventas B2B no son magia, son
un sistema.

Inicie sesion en el Digital Mind Al Mentor
de Sramana Mitra. Cargue su pitch deck o
pegue su elevator pitch. Luego haga las
siguientes preguntas, una a la vez:

1. “Guiame en mi estrategia de ventas
B2B.”

2. “;Coémo defino mi perfil de cliente
ideal?”

3. “;Qué enfoque de prospeccion
funciona mejor para mi segmento?”

4. “;Coémo debo estructurar mi pipeline
de ventas y los seguimientos?”

5. “;Qué KPIs iniciales demuestran
tracciéon en B2B?”

6. “;Como puede IMbylM ayudarme a
construir un motor de ventas B2B
repetible?”

7. “(Cuanto cuesta unirse a IMbyIM?
(Cuanta participacion cobran?”’

El AI Mentor lo guiard a través de lo
esencial y dialogara con usted. Pida
cualquier aclaracion. Nuestro Al Mentor es
privado, seguro y esta disponible las 24
horas, los 7 dias de la semana.

Construyamos su motor de ventas B2B, paso
a paso.

Your B2B sales aren't predictable until they
are repeatable. How do you build a
disciplined, fundable sales system?

B2B sales can feel slow. Complex.
Intimidating. But done right, B2B sales can
become predictable and fundable. It is all
about a repeatable process. It's about clear
ICP. Clean pipeline. Disciplined funnel
management. Founders who master this win
early customers without burning cash. B2ZB
sales is not magic. It’s a system.

Log into Sramana Mitra’s Digital Mind Al
Mentor.

Upload your pitch deck or paste your elevator
pitch.

Then ask the following questions, one at a
time:

1) “Guide me on my B2B sales strategy.”

2) “How do I define my ideal customer
profile?”

3) “What outreach approach works best for
my segment?”

4) “How should I structure my sales pipeline
and follow-ups?”

5) “What early KPIs prove B2B traction?”

6) “How can 1Mby1M help me build a
repeatable B2B sales engine?”

7) “What does it cost to join 1Mby1M? How
much equity do they charge?”

The Al Mentor will walk you through the
essentials and dialog with you.

Ask for any clarification. Our Al Mentor is
Private. Safe. Available 24/7.

Let’s build your B2B sales engine, step by
step.


https://1m1m.sramanamitra.com/
https://1m1m.sramanamitra.com/

