Tu startup no es financiable hasta que los
clientes paguen. ;Como pueden los servicios
servirte de capital semilla sin ceder capital
propio?

Los servicios no son una distraccion. Son un
motor de financiacidon semilla. Solo que, en
lugar de capital (equity), te estas financiando
con el dinero de los clientes, es decir, con
ingresos. Los servicios te permiten generar
ingresos temprano, validar el problema y
mantenerte con vida el tiempo suficiente
para construir el producto sin ceder
propiedad.

Inicia sesion en el Mentor de IA Digital
Mind de Sramana Mitra. Sube tu
presentacion (pitch deck) o pega tu discurso
de ascensor (elevator pitch).

Luego haz las siguientes preguntas, una a la
vez:

1. “¢Coémo puedo hacer bootstrapping
de mi startup de producto usando
servicios?”

2. “;Qué modelo de servicios se alinea
con mi vision de producto?”

3. “;Coémo evito quedarme estancado
como una empresa de servicios?”

4. “;Qué hitos debo alcanzar antes de
hacer la transicidn a ingresos por
producto?”

5. “Como puede IMbylM ayudarme a
disefiar una estrategia hibrida de
servicios a producto?”

6. “(Cuanto cuesta unirse a IMbyIM?
(Cuanto capital (equity) cobran?”

El Mentor de IA te guiard a través de lo
esencial y dialogara contigo. Pide cualquier
aclaracion que necesites. Nuestro Mentor de
IA es privado. Seguro. Disponible 24/7 en
57 idiomas.

iComencemos!

Your startup isn’t fundable until
customers pay. How can services seed
you without giving up equity?

Services are not a distraction. They are a
seed funding engine. Except, instead of
equity, you are funding with customer
money, aka revenue.

Services let you bring in revenue early,
validate the problem, and stay alive long
enough to build the product without

giving up equity.

Log into Sramana Mitra’s Digital Mind Al
Mentor.

Upload your pitch deck or paste your
elevator pitch.

Then ask the following questions, one at a
time:

1) “How can I bootstrap my product
startup using services?”

2) “What service model aligns with my
product vision?”

3) “How do I avoid getting stuck as a
services company?”

4) “What milestones should I hit before
transitioning to product revenue?”

5) “How can 1Mby1M help me design a
hybrid services-to-product strategy?”

6) “What does it cost to join 1Mby1M?
How much equity do they charge?”

The AI Mentor will walk you through the
essentials and dialog with you.

Ask for any clarification. Our Al Mentor is
Private. Safe. Available 24 /7 in 57
languages. Let’s get going!


https://1m1m.sramanamitra.com/
https://1m1m.sramanamitra.com/

