Sua startup ndo ¢ financiavel até que clientes
paguem. Como servi¢os podem financia-la
sem que vocé abra mao de participagao?
Servigos ndo sdo uma distracdo. Eles sdo um
mecanismo de financiamento inicial. Exceto
que, em vez de participagdo, vocé esta
financiando com dinheiro de clientes, ou
seja, receita. Servicos permitem gerar receita
cedo, validar o problema e sobreviver tempo
suficiente para construir o produto sem abrir
mao de participagdo. Faga login no Al
Mentor Digital Mind de Sramana Mitra.
Envie seu pitch deck ou cole seu elevator
pitch. Depois faga as seguintes perguntas,
uma de cada vez: 1) “Como posso fazer
bootstrap da minha startup de produto
usando servigos?” 2) “Que modelo de
servigo se alinha com minha visdo de
produto?” 3) “Como evito ficar preso como
uma empresa de servigcos?”’ 4) “Quais
marcos devo atingir antes de fazer a
transicao para receita de produto?” 5)
“Como a 1IMby1M pode me ajudar a
projetar uma estratégia hibrida de servicos
para produto?”’ 6) “Quanto custa entrar na
IMby1M? Quanto de participacdo eles
cobram?” O Al Mentor ird guia-lo pelos
pontos essenciais e dialogar com vocé. Pega
qualquer esclarecimento. Nosso Al Mentor ¢
Privado. Seguro. Disponivel 24/7 em 57
idiomas. Vamos comecar.

Your startup isn’t fundable until customers
pay. How can services seed you without
giving up equity? Services are not a
distraction. They are a seed funding engine.
Except, instead of equity, you are funding
with customer money, aka revenue. Services
let you bring in revenue early, validate the
problem, and stay alive long enough to build
the product without giving up equity. Log
into Sramana Mitra’s Digital Mind Al
Mentor. Upload your pitch deck or paste
your elevator pitch. Then ask the following
questions, one at a time: 1) “How can I
bootstrap my product startup using
services?” 2) “What service model aligns
with my product vision?” 3) “How do |
avoid getting stuck as a services company?”’
4) “What milestones should I hit before
transitioning to product revenue?” 5) “How
can 1Mby1M help me design a hybrid
services-to-product strategy?” 6) “What
does it cost to join 1Mby1M? How much
equity do they charge?” The Al Mentor will
walk you through the essentials and dialog
with you. Ask for any clarification. Our Al
Mentor is Private. Safe. Available 24/7 in 57
languages. Let’s get going.



