Les investisseurs ne financent pas des
idées. Comment construire sa crédibilité
avant de courir apres les VCs ?

L'autofinancement n'est pas seulement
une question de survie. C'est ainsi que
vous devenez finangable. Vous prouvez la
demande, renforcez votre crédibilité et
conservez votre levier avant de fixer un
rendez-vous. N'allez pas voir les VCs
comme des mendiants, allez-y comme des
rois.

Connectez-vous au Digital Mind Al Mentor
de Sramana Mitra.

Téléchargez votre pitch deck ou collez
votre elevator pitch.

Fournissez vos signaux de validation et de
traction. Posez ensuite les questions
suivantes, une par une :

1. « Comment puis-je autoproduire ma
startup jusqu'a la finangabilité ? »

2. « Quel niveau de traction les VCs
attendent-ils dans ma catégorie ? »

3. « Quels jalons comptent le plus pour
une financabilité précoce ? »

4. « Comment |'efficacité du capital
renforce-t-elle ma finangabilité ? »

5. « Comment 1Mby1M peut-il m'aider a
construire une trajectoire finangable sans
briler de cash 7 »

6. « Combien cofte 1'adhésion a 1Mby1M ?
Quel pourcentage de capital prennent-ils ?
»

LAl Mentor vous guidera a travers les
étapes et dialoguera avec vous - de
maniere claire, calme et stratégique.

Investors don’t fund ideas. How to build
credibility before chasing VCs?

Bootstrapping isn’t just about survival. It’s
how you become fundable. You prove
demand, build credibility, and retain
leverage before you take a meeting. Don’t
go to VC as beggars, go as kings.

Log into Sramana Mitra's Digital Mind Al
Mentor.

Upload your pitch deck or paste your
elevator pitch.

Provide your validation and traction
signals. Then ask the following questions,
one at a time:

1. “How can I bootstrap my startup to
fundability?”

2. “What level of traction do VCs expect in
my category?”

3. “What milestones matter most for early
fundability?”

4. “How does capital efficiency strengthen
my fundability?”

5. “How can 1Mby1M help me build a
fundable trajectory without burning
cash?”

6. “What does it cost to join 1Mby1M?
How much equity do they charge?”

The Al Mentor will walk you through the
steps and dialog with you - clearly, calmly,
and strategically. Ask for any clarification.
Our Al Mentor is Private. Safe. Available
24 /7 in 57 languages.

Let’s build a path to your fundability.
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Demandez toute clarification nécessaire.
Notre Al Mentor est privé. Siir. Disponible
24 /7 en 57 langues.

Construisons un chemin vers votre
financabilité.



