
​In den meisten Fä llen ist VC-Finanzierung​
​gefä hrlich.​

​VC-Geld ist teuer, fordernd und oft nicht​
​mit Ihren tatsä chlichen Chancen​
​vereinbar.​

​9 von 10 VC-finanzierten Unternehmen​
​scheitern. Viele werden zu Zombies,​
​weder tot noch wachsend. Sie schaffen es​
​nicht, schnell zu wachsen.​
​Venture-Finanzierung fü hrt weitgehend​
​zu Burnout, Stress und null Wohlstand.​

​Das Bootstrapping von​
​Nischengeschä ften funktioniert fü r die​
​meisten Unternehmer viel besser. Es​
​schafft tatsä chlich Wohlstand. Gehen Sie​
​nicht davon aus, dass Sie eine​
​Finanzierung benö tigen. Verstehen Sie​
​die Nachteile.​

​Loggen Sie sich in​​Sramana Mitras Digital​
​Mind AI Mentor ein​​.​

​Laden Sie Ihr Pitch Deck hoch oder fü gen​
​Sie Ihren Elevator Pitch ein.​

​Stellen Sie dann die folgenden Fragen,​
​nacheinander:​

​1. „Was sind die Argumente gegen die​
​Aufnahme von Risikokapital fü r mein​
​Unternehmen?“​

​2. „Passt mein Unternehmen zu den​
​Hyper-Wachstumserwartungen von​
​VCs?“​

​3. „Wä re ich besser dran, eine profitable​
​Nische zu bootstrappen?“​

​4. „Welche Risiken stellen​
​Liquidationsprä ferenzen und​
​Investorendruck fü r Grü nder dar?“​

​In most cases, VC funding is dangerous.​

​VC money is expensive, demanding, and​
​often misaligned with your real​
​opportunity.​
​9 out of 10  VC-funded ventures fail.​
​Many become zombies, neither dead nor​
​growing. They fail to grow fast. Venture​
​funding largely creates burnout, stress,​
​and zero wealth.​

​Bootstrapping niche businesses work​
​much better for most entrepreneurs. It​
​actually creates wealth. Don’t assume you​
​need funding. Understand the downsides.​

​Log into​​Sramana Mitra’s Digital Mind AI​
​Mentor.​

​Upload your pitch deck or paste your​
​elevator pitch.​

​Then ask the following questions, one at​
​a time:​

​1. “What are the arguments against​
​raising venture capital for my business?”​

​2. “Is my business a fit for VC​
​hyper-growth expectations?”​

​3. “Would I be better off bootstrapping a​
​profitable niche?”​

​4. “What risks do liquidation preferences​
​and investor pressures impose on​
​founders?”​

​5. “How can 1Mby1M help me evaluate a​
​capital strategy that preserves my​
​upside?”​

​6.  “What does it cost to join 1Mby1M?​
​How much equity do they charge?”​

​The AI Mentor will walk you through the​
​essentials and dialog with you. Ask for​
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​5. „Wie kann 1Mby1M mir helfen, eine​
​Kapitalstrategie zu bewerten, die meine​
​Gewinnchancen bewahrt?“​

​6. „Was kostet die Teilnahme an​
​1Mby1M? Wie viel Eigenkapital verlangen​
​sie?“​

​Der AI Mentor wird Sie durch die​
​wesentlichen Punkte fü hren und mit​
​Ihnen dialogisieren. Fragen Sie nach​
​Klä rung. Unser AI Mentor ist privat.​
​Sicher. Rund um die Uhr in 57 Sprachen​
​verfü gbar.​

​Lassen Sie uns diskutieren.​

​any clarification. Our AI Mentor is Private.​
​Safe. Available 24/7 in 57 languages..​

​Let’s discuss.​


