
​Ihr Startup ist erst finanzierungswü rdig,​
​wenn Sie Traction, Wiederholbarkeit und​
​einen Pfad zu schnellem Wachstum​
​beweisen. Hier erfahren Sie, wie​
​Bootstrapping Hebelwirkung aufbaut,​
​bevor Sie Investorengesprä che fü hren.​

​Finanzierungswü rdigkeit erfordert​
​Validierung, Traction, einen großen TAM,​
​Wiederholbarkeit und einen Pfad zu​
​Wachstum mit hoher Geschwindigkeit.​

​Sie mü ssen zeigen, dass Sie in 5-7 Jahren​
​von 0 auf 100 Mio. $ Umsatz kommen​
​kö nnen.​

​Kapital kommt danach – nicht davor.​

​Bootstrapping ist kein Kompromiss.​

​Es ist die Art und Weise, wie Sie​
​Hebelwirkung aufbauen, damit​
​Investoren Sie ernst nehmen.​

​Loggen Sie sich in​​Sramana Mitras Digital​
​Mind AI Mentor ein​​.​

​Laden Sie Ihr Pitch Deck hoch oder fü gen​
​Sie Ihren Elevator Pitch ein.​

​Stellen Sie dann die folgenden Fragen,​
​nacheinander:​

​1. „Wie kann ich mein Startup bis zur​
​Finanzierungswü rdigkeit bootstrappen?“​

​2. „Welche Meilensteine benö tige ich,​
​bevor ich auf Investoren zugehe?“​

​3. „Welche Traction-Signale sind fü r​
​meine Kategorie am wichtigsten?“​

​4. „Was ist der schnellste kapitaleffiziente​
​Weg zur Finanzierungswü rdigkeit?“​

​Your startup isn’t fundable until you​
​prove traction, repeatability, and a path​
​to fast growth. Here is how bootstrapping​
​builds leverage before taking investor​
​meetings.​

​Fundability requires validation, traction, a​
​large TAM, repeatability and a path to​
​high velocity growth.​

​You need to show that you can go from 0​
​to $100M revenue in 5-7 years.​

​Capital comes after that - not before.​

​Bootstrapping is not a compromise.​

​It is how you build leverage so investors​
​take you seriously.​

​Log into​​Sramana Mitra’s Digital Mind AI​
​Mentor​​.​

​Upload your pitch deck or paste your​
​elevator pitch.​

​Then ask the following questions, one at​
​a time:​

​1. “How can I bootstrap my startup to​
​fundability?”​

​2. “What milestones do I need before​
​approaching investors?”​

​3. “What traction signals matter most for​
​my category?”​

​4. “What is the fastest capital-efficient​
​path to fundability?”​

​5. “How can 1Mby1M help me design a​
​bootstrapped path to investor​
​readiness?”​

​6. “What does it cost to join 1Mby1M?​
​How much equity do they charge?”​
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​5. „Wie kann 1Mby1M mir helfen, einen​
​Bootstrapping-Pfad zur Investorenreife​
​zu entwerfen?“​

​6. „Was kostet die Teilnahme an​
​1Mby1M? Wie viel Eigenkapital verlangen​
​sie?“​

​Der AI Mentor wird Sie durch die​
​wesentlichen Punkte fü hren und mit​
​Ihnen dialogisieren.​

​Fragen Sie nach Klä rung. Unser AI​
​Mentor ist privat. Sicher. Rund um die​
​Uhr in 57 Sprachen verfü gbar.​

​Fangen wir an.​

​The AI Mentor will walk you through the​
​essentials and dialog with you.​
​Ask for any clarification. Our AI Mentor is​
​Private. Safe. Available 24/7 in 57​
​languages.​

​Let’s get started.​


