
ىلإ دوقی ىتح اًیقیقح سیل كب صاخلا يلاثملا لیمعلا فلم  
زكرمتلا لتقی حضاولا ریغ لیمعلا فیرعت .يلعف مخز  

میدقت وأ ءانبلا كنكمی لا .لیومتلا ةیناكمإو تاعیبملاو  
مدخت نم لوح حوضو نودب ضرع . 

رارق ھنإ .ةیفارغومید ةمس درجم سیل يلاثملا لیمعلا فلم  
لماكلاب كتیجیتارتسا ددحی قیقد میسقت . 

ىلإ لوخدلا لجّس  Sramana Mitra’s Digital Mind 
AI Mentor. 

دعصملا ضرع قصلا وأ يمیدقتلا كضرع لیمحتب مق  
كب صاخلا . 

ةرم لك يف اًدحاو ،ةیلاتلا ةلئسلأا حرطا مث : 

1. “ ؟يب صاخلا يلاثملا لیمعلا فلم ددحأ فیك ” 
2. “ ؟يلمعل بسانملا میسقتلا راطإ ام ” 
3. “ ؟يلح ىلإ لجاع لكشب ةجاح رثكلأا نم ” 
4. “ ةصرف لضفأ ينحنمی يلاثم لیمع فلم يأ  

؟لیومتلا ةیناكمإو ركبم مخز قیقحتل ” 
5. “ 1 ـل نكمی فیك Mby1M يف يتدعاسم  

؟يلاثملا لیمعلا فلمو قوسلا میسقت نیسحت ” 
6. “ 1 ىلإ مامضنلاا ةفلكت ام Mby1M ةبسن مكو ؟  

؟اھنوبلطی يتلا مھسلأا ” 

كدشریس  AI Mentor كعم رواحتیو تایساسلأا للاخ . 
ھجاتحت حیضوت يأ بلطا . AI Mentor انب صاخلا  

ةغل 57 ـب 24/7 حاتمو نمآو صاخ . 
أدبنل . 

 

 

 

 

 

 

 

 

Your ICP isn’t real until it drives traction. A 
fuzzy customer definition kills positioning, 
sales, and fundability. You cannot build or 
pitch without clarity on whom you serve. 

Your Ideal Customer Profile is not just a 
demographic. It is a precise segmentation 
decision that drives your entire strategy. 

Log into Sramana Mitra’s Digital Mind AI 
Mentor. 
Upload your pitch deck or paste your 
elevator pitch. 

Then ask the following questions, one at a 
time: 

1. “How do I define my ICP?” 
2. “What segmentation framework fits 

my business?” 
3. “Who is most urgently in need of my 

solution?” 
4. “What ICP gives me the best shot at 

early traction and fundability?” 
5. “How can 1Mby1M help me sharpen 

my segmentation and ICP?” 
6. “What does it cost to join 1Mby1M? 

How much equity do they charge?” 

The AI Mentor will walk you through the 
essentials and dialog with you. Ask for any 
clarification. Our AI Mentor is Private. Safe. 
Available 24/7 in 57 languages. 
Let’s get going. 

 

 

 

 

 


