Un TAM piccolo non significa che devi
rinunciare. Impara come trasformare una
micro-nicchia in un trampolino di lancio
redditizio e difendibile.

Un mercato strettamente segmentato puo
diventare una nicchia redditizia e
difendibile, o il trampolino di lancio per
una categoria piu ampia, se affrontato
con disciplina.

Zoho ha costruito prima un'attivita di
nicchia, come fonte di reddito. Poi, ha
continuato a costruire un'attivita da un
miliardo di dollari di entrate utilizzando
quella liquidita.

Accedi al Digital Mind AI Mentor di
Sramana Mitra.

Carica il tuo pitch deck o incolla il tuo
elevator pitch. Quindi poni le seguenti
domande, una alla volta:

1. “Quali sono le mie opzioni strategiche
se il mio TAM e piccolo?”

2. “Dovrei approfondire la nicchia o
espandermi in settori adiacenti?”

3. “Come faccio a determinare se questa e
una micro-nicchia vitale o un vicolo
cieco?”

4. “Qual ¢ il framework di 1Mby1M per
'espansione del TAM bottom-up?”

5. “Come faccio a riposizionarmi senza
perdere trazione?”

6. “Quanto costa iscriversi a 1Mby1M?
Quanta equity prendete?”

L'Al Mentor analizzera la struttura del tuo
mercato e ti guidera attraverso opzioni
reali. Chiedi pure qualsiasi chiarimento. Il
nostro Al Mentor e Privato. Sicuro.
Disponibile 24 /7 in 57 lingue.
Analizziamo la questione insieme.

A small TAM doesn’t mean you need to
quit. Learn how to turn a micro-niche
into a profitable, defensible launchpad.

A tightly segmented market can become a
profitable, defensible niche, or the
launchpad for a larger category, if you
approach it with discipline.

Zoho built a niche business first, as a
cashcow. Then, it went on to build a
billion dollar revenue business using that
cash.

Log into Sramana Mitra’s Digital Mind Al
Mentor.

Upload your pitch deck or paste your
elevator pitch. Then ask the following
gquestions, one at a time:

1. “What are my strategic options if my
TAM is small?”

2. “Should I go deep into the niche or
broaden into adjacencies?”

3. “How do I determine whether this is a
viable micro-niche or a dead end?”

4. “What's the 1Mby1M framework for
bottom-up TAM expansion?”

5. “How do I reposition without losing
traction?”

6. “What does it cost to join 1Mby1M?
How much equity do you take?”

The Al Mentor will analyze your market
structure and walk you through real
options. Ask for any clarification. Our Al
Mentor is Private. Safe. Available 24 /7 in
57 languages.

Let's dig into this together.
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