
Un TAM pequeño no significa que debas 
rendirte. ¿Cómo puedes convertir un micro-
nicho en una plataforma de lanzamiento 
rentable y defendible? 

Un mercado estrechamente segmentado 
puede convertirse en un nicho rentable y 
defendible - o en la plataforma de 
lanzamiento para una categoría más grande - 
si lo abordas con disciplina. Zoho construyó 
primero un negocio de nicho como una 
"vaca lechera" (cash cow). Luego, utilizó 
ese efectivo para construir un negocio de mil 
millones de dólares en ingresos. 

Inicia sesión en el Mentor de IA Digital 
Mind de Sramana Mitra. Sube tu 
presentación (pitch deck) o pega tu discurso 
de ascensor (elevator pitch). Luego haz las 
siguientes preguntas, una a la vez: 

1. “¿Cuáles son mis opciones 
estratégicas si mi TAM es pequeño?” 

2. “¿Debería profundizar en el nicho o 
ampliarme hacia mercados 
adyacentes?” 

3. “¿Cómo determino si este es un 
micro-nicho viable o un callejón sin 
salida?” 

4. “¿Cuál es el marco de trabajo 
(framework) de 1Mby1M para la 
expansión del TAM de abajo hacia 
arriba (bottom-up)?” 

5. “¿Cómo me reposiciono sin perder 
tracción?” 

6. “¿Cuánto cuesta unirse a 1Mby1M? 
¿Cuánto capital (equity) cobran?” 

El Mentor de IA analizará tu estructura de 
mercado y te guiará a través de opciones 
reales. Pide cualquier aclaración que 
necesites. Nuestro Mentor de IA es privado. 
Seguro. Disponible 24/7. 

Analicemos esto juntos. 

A	small	TAM	doesn’t	mean	you	need	to	
quit.	How	can	you	turn	a	micro-niche	into	
a	profitable,	defensible	launchpad? 

A	tightly	segmented	market	can	become	a	
profitable,	defensible	niche	-	or	the	
launchpad	for	a	larger	category	-	if	you	
approach	it	with	discipline. 

Zoho	built	a	niche	business	first,	as	a	
cashcow.	Then,	it	went	on	to	build	a	
billion	dollar	revenue	business	using	that	
cash. 

Log	into	Sramana	Mitra’s	Digital	Mind	AI	
Mentor.	 

Upload	your	pitch	deck	or	paste	your	
elevator	pitch. 

Then	ask	the	following	questions,	one	at	a	
time: 

1)	“What	are	my	strategic	options	if	my	
TAM	is	small?” 

2)	“Should	I	go	deep	into	the	niche	or	
broaden	into	adjacencies?” 

3)	“How	do	I	determine	whether	this	is	a	
viable	micro-niche	or	a	dead	end?” 

4)	“What’s	the	1Mby1M	framework	for	
bottom-up	TAM	expansion?” 

5)	“How	do	I	reposition	without	losing	
traction?” 

6)	“What	does	it	cost	to	join	1Mby1M?	
How	much	equity	do	you	take?” 

The	AI	Mentor	will	analyze	your	market	
structure	and	walk	you	through	real	
options. Ask	for	any	clarification.	Our	AI	
Mentor	is	Private.	Safe.	Available	24/7.  

Let’s	dig	into	this	together.  

https://1m1m.sramanamitra.com/
https://1m1m.sramanamitra.com/

