
ءلامعلا مزتلی ىتح قوسلا-جتنملا قفاوت كیدل سیل  
ظافتحلاا مییقت كنكمی فیك .مادختسلاا يف اورمتسیو  

؟يقیقحلا بذجلا تابثإو ءلامعلاب  
قوسلا-جتنملا قفاوت  )PMF) انوكی نأ نكمی بذجلاو  

سایقو نیدكؤملا ءلامعلا نم يتأی يقیقحلا قفاوتلا .نیتقؤم  
ةیلاع برستلا تلادعم تناك اذإ .مھیدل ظافتحلاا تلادعم ، 

ومنلا قیعیو قفاوتلا لتقی اذھف . 

يمقرلا يعانطصلاا ءاكذلا ملعم ىلإ لوخدلا لیجستب مق  
ارتیم انامیرسل . 

قصل وأ كب صاخلا يمیدقتلا عورشملا ضرع لیمحتب مق  
كب صاخلا ضرعلا صخلم . 

رخلآا ولت اًدحاو ،ةیلاتلا ةلئسلأا لأسا مث : 

1. " قوسلا-جتنملا قفاوت قیقحت يننكمی فیك  
؟ةئشانلا يتكرشل " 

2. " ةعرسبوً ارركتمً لاعافت ءلامعلا رھظی لھ  
؟ةیلاع " 

3. " ىدص ىقلی يب صاخلا ةمیقلا ضرع لھ  
؟ءلامعلا ىدل يقیقح " 

4. " قوسلا-جتنملا قفاوت تبثت يتلا سییاقملا يھ ام  
؟نیرمثتسملل " 

5. " 1ـل نكمی فیك Mby1M راركت يف يتدعاسم  
ةعرسب قفاوتلا ىلإ لوصولل تانیسحتلا  

؟ةءافكو " 
6. " 1 ىلإ مامضنلاا ةفلكت غلبت مك Mby1M امو ؟  

؟اھنوبلطی يتلا مھسلأا ةبسن يھ " 
لعافتیو تایساسلأا للاخ يكذلا ملعملا كدشریس  

ھجاتحت حیضوت يأ نع لأسا .راوحلاب كعم . 
رادم ىلع حاتمو نمآو صاخ يكذلا انملعم  

ةغل 57ـب ،ةعاسلا . 
أدبن ایھ . 

 

 

 

 

 

 

 

You don’t have product-market fit until 
customers stick. How can you assess 
retention and prove real traction? Both, PMF 
and traction, can be temporary. True PMF 
comes from validated customers and 
measurable retention. Churn is a PMF killer. 
Log into Sramana Mitra’s Digital Mind AI 
Mentor. Upload your pitch deck or paste 
your elevator pitch. Then ask the following 
questions, one at a time: 1) “How do I 
achieve product-market fit with my 
startup?” 2) “Are my customers showing 
repeatable, high velocity engagement?” 3) 
“Is my value proposition truly resonating?” 
4) “What metrics prove PMF to investors?” 
5) “How can 1Mby1M help me iterate to 
PMF quickly and efficiently?” 6) “What 
does it cost to join 1Mby1M? How much 
equity do they charge?” The AI Mentor will 
walk you through the essentials and dialog 
with you. Ask for any clarification. Our AI 
Mentor is Private. Safe. Available 24/7 in 57 
languages. Let’s get started. 


