Cogu durumda, VC (Girisim Sermayesi)
finansmani tehlikelidir.

VC parasi pahahdir, talepkardir ve
genellikle gercek firsatinizla uyumsuzdur.

Girisim sermayesi ile finanse edilen 10
girisimden 9'u basarisiz olur. Birgcogu ne
61l ne de biiyliyen zombi sirketlere
doniistir. Hizh biiylimeyi basaramazlar.
Girisim finansmani biiytik 6lciide
tiikenmislik, stres ve sifir servet yaratir.

Nis isletmeleri 6z kaynakla biiylitmek
¢ogu girisimci i¢in ¢cok daha iyi sonug
verir. Aslinda bu servet yaratir.
Finansmana ihtiyaciniz oldugunu
varsaymayin. Dezavantajlarini anlayn.

Sramana Mitra’nin Digital Mind Al Mentor

sistemine giris yapin.

Yatirimci sunumunuzu yiikleyin veya kisa
taniim metninizi yapistirin.

Ardindan asagidaki sorulari teker teker
sorun:

1. “Isim i¢in girisim sermayesi toplamaya
karsi argiimanlar nelerdir?”

2. “Isim VC'lerin hiper biiyiime
beklentilerine uygun mu?”

3. “Karh bir nisi 6z kaynakla biiyiitmek
benim icin daha mu iyi olur?”

4. “Tasfiye tercihleri ve yatirimci baskilari
kurucular i¢cin hangi riskleri dogurur?”

5. “1Mby1M kazancimi koruyan bir
sermaye stratejisini degerlendirmeme
nasil yardimci olabilir?”

6. “1Mby1M'e katilmanin maliyeti nedir?
Ne kadar hisse aliyorlar?”

In most cases, VC funding is dangerous.

VC money is expensive, demanding, and
often misaligned with your real
opportunity.

9 out of 10 VC-funded ventures fail.
Many become zombies, neither dead nor
growing. They fail to grow fast. Venture
funding largely creates burnout, stress,
and zero wealth.

Bootstrapping niche businesses work
much better for most entrepreneurs. It
actually creates wealth. Don’t assume you
need funding. Understand the downsides.

Log into Sramana Mitra’s Digital Mind Al
Mentor.

Upload your pitch deck or paste your
elevator pitch.

Then ask the following questions, one at
a time:

1. “What are the arguments against
raising venture capital for my business?”

2. “Is my business a fit for VC
hyper-growth expectations?”

3. “Would I be better off bootstrapping a
profitable niche?”

4. “What risks do liquidation preferences
and investor pressures impose on
founders?”

5. “How can 1Mby1M help me evaluate a
capital strategy that preserves my
upside?”

6. “What does it cost to join 1Mby1M?
How much equity do they charge?”

The Al Mentor will walk you through the
essentials and dialog with you. Ask for
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Al Mentor size temel konularda rehberlik
edecek ve sizinle diyalog kuracaktir.
Istediginiz konuda aciklama isteyin. Al
Mentor’umuz Ozeldir. Giivenlidir. 57 dilde
7/24 hizmetinizdedir.

Hadi tartisalim.

any clarification. Our Al Mentor is Private.
Safe. Available 24 /7 in 57 languages..

Let’s discuss.



