
​B2B satışlarınız tekrarlanabilir olana​
​kadar ö ngö rü lebilir değ ildir. Disiplinli ve​
​yatırım yapılabilir bir satış sistemini nasıl​
​kurarsınız?​

​B2B satışları yavaş, karmaşık ve​
​korkutucu hissettirebilir. Ancak doğ ru​
​yapıldığ ında B2B satışları ö ngö rü lebilir​
​ve yatırım yapılabilir hale gelebilir. Her​
​şey tekrarlanabilir bir sü reçle ilgilidir. Net​
​bir İdeal Mü şteri Profili (ICP), temiz bir​
​satış boru hattı ve disiplinli bir huni​
​yö netimi ile ilgilidir. Bunda ustalaşan​
​kurucular, nakit yakmadan ilk​
​mü şterilerini kazanırlar. B2B satışları​
​sihir değ ildir; bir sistemdir.​

​Sramana Mitra’nın Digital Mind AI Mentor​
​sistemine giriş yapın​​.​

​Yatırımcı sunumunuzu yü kleyin veya kısa​
​tanıtım metninizi yapıştırın.​

​Ardından aşağ ıdaki soruları teker teker​
​sorun:​

​1. “B2B satış stratejimde bana rehberlik​
​et.”​

​2. “İdeal mü şteri profilimi nasıl​
​tanımlarım?”​

​3. “Segmentim için en iyi sosyal erişim​
​yaklaşımı hangisidir?”​

​4. “Satış boru hattımı ve takiplerimi nasıl​
​yapılandırmalıyım?”​

​5. “Hangi erken aşama KPI'lar B2B​
​çekişini kanıtlar?”​

​6. “1Mby1M tekrarlanabilir bir B2B satış​
​motoru kurmama nasıl yardımcı olabilir?”​

​7. “1Mby1M'e katılmanın maliyeti nedir?​
​Ne kadar hisse alıyorlar?”​

​Your B2B sales aren't predictable until​
​they are repeatable. How do you build a​
​disciplined, fundable sales system?​

​B2B sales can feel slow. Complex.​
​Intimidating. But done right, B2B sales​
​can become predictable and fundable. It​
​is all about a repeatable process. It’s​
​about clear ICP. Clean pipeline.​
​Disciplined funnel management.​
​Founders who master this win early​
​customers without burning cash. B2B​
​sales is not magic. It’s a system.​

​Log into​​Sramana Mitra’s Digital Mind AI​
​Mentor.​

​Upload your pitch deck or paste your​
​elevator pitch.​

​Then ask the following questions, one at​
​a time:​

​1. “Guide me on my B2B sales strategy.”​

​2. “How do I define my ideal customer​
​profile?”​

​3. “What outreach approach works best​
​for my segment?”​

​4. “How should I structure my sales​
​pipeline and follow-ups?”​

​5. “What early KPIs prove B2B traction?”​

​6. “How can 1Mby1M help me build a​
​repeatable B2B sales engine?”​

​7. “What does it cost to join 1Mby1M?​
​How much equity do they charge?”​

​The AI Mentor will walk you through the​
​essentials and dialog with you.​
​Ask for any clarification. Our AI Mentor is​
​Private. Safe. Available 24/7.​
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​AI Mentor size temel konularda rehberlik​
​edecek ve sizinle diyalog kuracaktır.​

​İstediğ iniz konuda açıklama isteyin. AI​
​Mentor’umuz Ö zeldir. Gü venlidir. 7/24​
​hizmetinizdedir.​

​B2B satış motorunuzu adım adım​
​kuralım.​

​Let’s build your B2B sales engine, step by​
​step.​


