
​​قابلیت​​نپردازند،​​پول​​مشتریان​​که​​زمانی​​تا​​شما​​استارتاپ
​​از​​بدون​​می‌توانند​​خدمات​​چگونه​​ندارد.​​سرمایه​​جذب
​​کنند؟​​تأمین​​را​​شما​​اولیه​​سرمایه​​مالکیت،​​دادن​​دست

​​برای​​موتوری​​بلکه​​نیستند؛​​حواس‌پرتی​​باعث​​خدمات
​​جای​​به​​که​​تفاوت​​این​​با​​هستند.​​اولیه​​سرمایه​​تأمین

​​می‌کنید​​سرمایه​​تأمین​​)درآمد(​​مشتری​​پول​​با​​مالکیت، ​.​

​​کنید،​​کسب​​درآمد​​زودتر​​می‌دهند​​اجازه​​شما​​به​​خدمات
​​تا​​بمانید​​زنده​​کافی​​اندازه​​به​​و​​کنید​​اعتبارسنجی​​را​​مسئله

​​بسازید​​مالکیت​​دادن​​دست​​از​​بدون​​را​​محصول ​.​

​​​​Digital​​Mind​​AI​​Mentorوارد ​​شوید​​میترا​​سرمانا ​.​

​​خود​​کوتاه​​معرفی​​متن​​یا​​کنید​​آپلود​​را​​خود​​معرفی​​فایل
​​بچسبانید​​را ​.​

​​بپرسید​​یکی​​یکی​​را​​زیر​​سوالات​​سپس ​:​

​۱.​​«​ ​​استارتاپ​​خدمات،​​از​​استفاده​​با​​می‌توانم​​چگونه
​​کنم؟​​خودگردانی​​را​​محصول‌محورم ​»​

​۲.​​«​ ​​همسو​​من​​محصول​​چشم‌انداز​​با​​خدماتی​​مدل​​کدام
​«​​​است؟

​۳.​​«​ ​​خدماتی​​شرکت​​یک​​قالب​​در​​افتادن​​گیر​​از​​چگونه
​​کنم؟​​دوری ​»​

​۴.​​«​ ​​درآمد​​به​​انتقال​​از​​قبل​​باید​​را​​عطفی​​نقاط​​چه
​​کنم؟​​طی​​محصول ​»​

​۵.​​«​ ​​​​1چگونه ​Mby1M​ ​​یک​​طراحی​​در​​من​​به​​می‌تواند
​​کند؟​​کمک​​خدمات-به-محصول​​ترکیبی​​استراتژی ​»​

​۶.​​«​ ​​​​1به​​پیوستن​​هزینه ​Mby1M​ ​​چه​​آن‌ها​​است؟​​چقدر
​​می‌کنند؟​​دریافت​​را​​مالکیت​​از​​مقدار ​»​

​​ضروری​​مراحل​​در​​را​​شما​​مصنوعی​​هوش​​مربی
​​هرگونه​​می‌کند.​​گفتگو​​شما​​با​​و​​کرده​​راهنمایی

​​ما​​مصنوعی​​هوش​​مربی​​بخواهید.​​را​​شفاف‌سازی
​​دسترس​​در​​زبان​​​​۵۷به​​ساعته​​​​۲۴و​​امن​​خصوصی،

​.​​​است

​​کنیم​​شروع​​بیایید ​.​

​Your startup isn’t fundable until​
​customers pay. How can services seed​
​you without giving up equity?​

​Services are not a distraction. They are a​
​seed funding engine. Except, instead of​
​equity, you are funding with customer​
​money, aka revenue.​

​Services let you bring in revenue early,​
​validate the problem, and stay alive long​
​enough to build the product without​
​giving up equity.​

​Log into​​Sramana Mitra’s Digital Mind AI​
​Mentor​​.​

​Upload your pitch deck or paste your​
​elevator pitch.​

​Then ask the following questions, one at​
​a time:​

​1. “How can I bootstrap my product​
​startup using services?”​

​2. “What service model aligns with my​
​product vision?”​

​3. “How do I avoid getting stuck as a​
​services company?”​

​4. “What milestones should I hit before​
​transitioning to product revenue?”​

​5. “How can 1Mby1M help me design a​
​hybrid services-to-product strategy?”​

​6. “What does it cost to join 1Mby1M?​
​How much equity do they charge?”​

​The AI Mentor will walk you through the​
​essentials and dialog with you. Ask for​
​any clarification. Our AI Mentor is Private.​
​Safe. Available 24/7 in 57 languages.​

​Let’s get going.​

https://1m1m.sramanamitra.com/
https://1m1m.sramanamitra.com/
https://1m1m.sramanamitra.com/

