
​​هدف​​بازار​​سرمایه‌گذاران ​(TAM)​ ​​قبول​​را​​پایین​​به​​بالا
​​می‌کنند؟​​قبول​​را​​چیزی​​چه​​آن‌ها​​نمی‌کنند.

​​اغلب​​بنیان‌گذاران ​TAM​ ​​جستجوی​​طریق​​از​​را​​خود
​​اعداد​​آن​​و​​می‌کنند.​​پیدا​​گوگل ​TAM​ ​​هستند.​​خیالی​​کاملاً

​​شد​​خواهند​​موضوع​​این​​متوجه​​سرمایه‌گذاران ​.​

​​​​TAMیک ​​می‌شود​​ساخته​​بالا​​به​​پایین​​صورت​​به​​واقعی
​​قیمت‌گذاری​​مدل​​و​​کسب‌وکار​​مدل​​بخش‌بندی،​​با​​- ​.​

​​​​Digital​​Mind​​AI​​Mentorوارد ​​شوید​​میترا​​سرمانا ​.​

​​خود​​کوتاه​​معرفی​​متن​​یا​​کنید​​آپلود​​را​​خود​​معرفی​​فایل
​​بچسبانید​​را ​.​

​​بپرسید​​یکی​​یکی​​را​​زیر​​سوالات​​سپس ​:​

​۱.​​«TAM​ ​​چیست؟​​من​​استارتاپ​​برای​​بالا​​به​​پایین ​»​

​۲.​​«​ ​​است؟​​درست​​من​​بخش‌بندی​​آیا ​»​

​۳.​​«​ ​​ایده‌آل​​مشتری​​پروفایل​​آیا ​(ICP)​ ​​اندازه​​به​​را​​خود
​​تا​​کرده‌ام​​تعریف​​دقیق​​کافی ​TAM​ ​​معتبر​​طور​​به​​را

​​کنم؟​​محاسبه ​»​

​۴.​​«​ ​​واقع‌بینانه​​درآمد​​ایجاد​​از​​من​​قیمت‌گذاری​​مدل​​آیا
​​می‌کند؟​​پشتیبانی ​»​

​۵.​​«​ ​​​​1آیا ​Mby1M​ ​​یک​​توسعه​​در​​من​​به​​می‌تواند ​TAM​
​​کند؟​​کمک​​سرمایه‌گذاران​​با​​صحبت​​از​​قبل​​دفاع​​قابل ​»​

​۶.​​«​ ​​​​1به​​پیوستن​​هزینه ​Mby1M​ ​​چه​​آن‌ها​​است؟​​چقدر
​​می‌کنند؟​​دریافت​​را​​مالکیت​​از​​مقدار ​»​

​۷.​​«TAM​ ​​من​​گزینه‌های​​است.​​کوچک​​خیلی​​من
​«​​​چیست؟

​​ضروری​​مراحل​​در​​را​​شما​​مصنوعی​​هوش​​مربی
​​هرگونه​​می‌کند.​​گفتگو​​شما​​با​​و​​کرده​​راهنمایی

​​ما​​مصنوعی​​هوش​​مربی​​بخواهید.​​را​​شفاف‌سازی
​​دسترس​​در​​زبان​​​​۵۷به​​ساعته​​​​۲۴و​​امن​​خصوصی،

​.​​​است

​​کنید​​استفاده​​خود​​استراتژی​​کردن​​تیزتر​​برای​​آن​​از ​.​

​Investors don’t buy top-down TAMs.​
​What do they buy?​

​Founders often find their TAM by Google​
​search. And those TAM numbers are pure​
​fantasy. Investors will see that.​

​A real TAM is built bottom-up - with​
​segmentation, business model, and​
​pricing model.​

​Log into​​Sramana Mitra’s Digital Mind AI​
​Mentor​​.​

​Upload your pitch deck or paste your​
​elevator pitch.​

​Then ask the following questions, one at​
​a time:​

​1. “What is the bottom-up TAM for my​
​startup?”​

​2. “Is my segmentation correct?”​

​3. “Am I defining my ICP precisely enough​
​to compute TAM credibly?”​

​4. “Does my pricing model support a​
​realistic revenue build-up?”​

​5. “Can 1Mby1M help me develop a​
​defensible TAM before speaking to​
​investors?”​

​6. “What does it cost to join 1Mby1M?​
​How much equity do they charge?”​

​7. “My TAM is too small. What are my​
​options?”​

​The AI Mentor will walk you through the​
​essentials and dialog with you. Ask for​
​any clarification. Our AI Mentor is Private.​
​Safe. Available 24/7 in 57 languages.​

​Use it to sharpen your strategy.​

https://1m1m.sramanamitra.com/
https://1m1m.sramanamitra.com/
https://1m1m.sramanamitra.com/

