
​​ایده‌آل​​مشتری​​پروفایل ​(ICP)​ ​​به​​منجر​​که​​زمانی​​تا​​شما
​​باعث​​مشتری​​مبهم​​تعریف​​نیست.​​واقعی​​نشود،​​کشش
​​سرمایه​​جذب​​قابلیت​​و​​فروش​​جایگاه‌سازی،​​نابودی

​​به​​اینکه​​مورد​​در​​شفافیت​​بدون​​نمی‌توانید​​شما​​می‌شود.
​​دهید​​ارائه​​یا​​بسازید​​چیزی​​می‌کنید،​​خدمت​​کسی​​چه ​.​

اً​​شما​​ایده‌آل​​مشتری​​پروفایل ​​داده​​یک​​صرف
​​برای​​دقیق​​تصمیم​​یک​​این​​نیست.​​جمعیت‌شناختی

​​می‌کند​​هدایت​​را​​شما​​استراتژی​​کل​​که​​است​​بخش‌بندی ​.​

​​مایند​​دیجیتال​​مصنوعی​​هوش​​منتور​​وارد ​(Digital​
​Mind​​AI​​Mentor)​ ​​شوید​​میترا​​سرامانا ​.​

​​ارائه​​عرشه ​(Pitch​​Deck)​ ​​یا​​کنید​​بارگذاری​​را​​خود
​​کوتاه​​ارائه ​(Elevator​​Pitch)​ ​​کنید​​جایگذاری​​را​​خود ​.​

​​بپرسید​​یکی‌یکی​​را​​سوالات​​این​​سپس ​:​

​​​​ICPچگونه​»​​.​۱ ​​کنم؟​​تعریف​​را​​خود ​»​

​۲.​​«​ ​​مطابقت​​من​​کسب‌وکار​​با​​بخش‌بندی​​چارچوب​​کدام
​«​​​دارد؟

​۳.​​«​ ​​نیاز​​من​​راهکار​​به​​فوریت​​بیشترین​​با​​کسی​​چه
​«​​​دارد؟

​​​​ICPکدام​»​​.​۴ ​​و​​اولیه​​کشش​​برای​​را​​شانس​​بهترین
​​می‌دهد؟​​من​​به​​سرمایه​​جذب​​قابلیت ​»​

​۵.​​«​ ​​​​1چگونه ​Mby1M​ ​​دادن​​صیقل​​در​​من​​به​​می‌تواند
​​و​​بخش‌بندی ​ICP​ ​​کند؟​​کمک ​»​

​۶.​​«​ ​​​​1به​​پیوستن​​هزینه ​Mby1M​ ​​آن‌ها​​است؟​​چقدر
​​می‌کنند؟​​دریافت​​سهام​​چقدر ​»​

​​ضروری​​موارد​​در​​را​​شما​​مصنوعی​​هوش​​منتور
​​گونه​​هر​​می‌کند.​​گفتگو​​شما​​با​​و​​کرده​​راهنمایی

​​هوش​​منتور​​بخواهید.​​است​​لازم​​که​​شفاف‌سازی
​​ساعته​​​​۲۴صورت​​به​​و​​ایمن​​خصوصی،​​ما​​مصنوعی

​​است​​دسترس​​در​​زبان​​​​۵۷به​​هفته​​روز​​​​۷در ​.​

​​کنیم​​شروع​​بیایید ​.​

​Your ICP isn’t real until it drives traction.​
​A fuzzy customer definition kills​
​positioning, sales, and fundability. You​
​cannot build or pitch without clarity on​
​whom you serve.​

​Your Ideal Customer Profile is not just a​
​demographic. It is a precise segmentation​
​decision that drives your entire strategy.​

​Log into​​Sramana Mitra’s Digital Mind AI​
​Mentor.​

​Upload your pitch deck or paste your​
​elevator pitch.​

​Then ask the following questions, one at​
​a time:​

​1. “How do I define my ICP?”​

​2. “What segmentation framework fits my​
​business?”​

​3. “Who is most urgently in need of my​
​solution?”​

​4. “What ICP gives me the best shot at​
​early traction and fundability?”​

​5. “How can 1Mby1M help me sharpen​
​my segmentation and ICP?”​

​6. “What does it cost to join 1Mby1M?​
​How much equity do they charge?”​

​The AI Mentor will walk you through the​
​essentials and dialog with you. Ask for​
​any clarification. Our AI Mentor is Private.​
​Safe. Available 24/7 in 57 languages.​

​Let’s get going.​
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