
​छोटा TAM म्हणजे तुम्हाला सोडू न देण्याची गरज​
​आहे असे नाही. मायक्रो-निशला फायदेशीर,​
​सुरक्षित लॉन्चपॅडमध्ये कसे बदलायचे ते शिका.​

​एक घट्ट विभागलेली बाजारपेठ (tightly​
​segmented market) एक फायदेशीर, सुरक्षित​
​निश किं वा मोठ्या श्रेणीसाठी लॉन्चपॅड बनू शकते,​
​जर तुम्ही शिस्तीने त्याकडे  पाहिले तर.​

​Zoho ने प्रथम कॅ शकाऊ म्हणून एक निश​
​व्यवसाय उभारला. त्यानंतर, त्या पैशाचा वापर​
​करून त्यांनी अब्ज डॉलर्सचा महसूल मिळवणारा​
​व्यवसाय उभारला.​

​Sramana Mitra च्या Digital Mind AI Mentor​
​मध्ये लॉग इन करा​​.​

​तुमचा पिच डेक अपलोड करा किं वा तुमची​
​एलिव्हेटर पिच पेस्ट करा. मग खालील प्रश्न​
​एकामागून एक विचारा:​

​१. "माझा TAM छोटा असल्यास माझे धोरणात्मक​
​पर्याय काय आहेत?"​

​२. "मी निशमध्ये खोलवर जावे की संबंधित क्षेत्रांत​
​विस्तार करावा?"​

​३. "हा एक व्यवहार्य मायक्रो-निश आहे की एक​
​बंद रस्ता, हे मी कसे ठरवू?"​

​४. "बॉटम-अप TAM विस्तारासाठी 1Mby1M ची​
​फ्रे मवर्क  काय आहे?"​

​५. "ट्रॅ क्शन न गमावता मी रिपोझिशनिंग कसे​
​करू?"​

​६. "1Mby1M मध्ये सामील होण्यासाठी किती​
​खर्च येतो? तुम्ही किती इक्विटी घेता?"​

​AI मेंटॉर तुमच्या मार्के ट स्ट्रक्चरचे विश्लेषण​
​करेल आणि तुम्हाला वास्तविक पर्यायांची माहिती​
​देईल. कोणत्याही स्पष्टीकरणासाठी विचारा.​
​आमचा AI मेंटॉर खाजगी आहे. सुरक्षित आहे. ५७​
​भाषांमध्ये २४/७ उपलब्ध आहे.​

​चला आपण मिळू न याचा शोध घेऊया.​

​A small TAM doesn’t mean you need to​
​quit. Learn how to turn a micro-niche​
​into a profitable, defensible launchpad.​

​A tightly segmented market can become a​
​profitable, defensible niche, or the​
​launchpad for a larger category, if you​
​approach it with discipline.​

​Zoho built a niche business first, as a​
​cashcow. Then, it went on to build a​
​billion dollar revenue business using that​
​cash.​

​Log into​​Sramana Mitra’s Digital Mind AI​
​Mentor.​

​Upload your pitch deck or paste your​
​elevator pitch. Then ask the following​
​questions, one at a time:​

​1. “What are my strategic options if my​
​TAM is small?”​

​2. “Should I go deep into the niche or​
​broaden into adjacencies?”​

​3. “How do I determine whether this is a​
​viable micro-niche or a dead end?”​

​4. “What’s the 1Mby1M framework for​
​bottom-up TAM expansion?”​

​5. “How do I reposition without losing​
​traction?”​

​6. “What does it cost to join 1Mby1M?​
​How much equity do you take?”​

​The AI Mentor will analyze your market​
​structure and walk you through real​
​options. Ask for any clarification. Our AI​
​Mentor is Private. Safe. Available 24/7 in​
​57 languages.​

​Let’s dig into this together.​
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