
​​​​TAMیک ​​رها​​را​​کار​​باید​​که​​نیست​​معنا​​این​​به​​کوچک
​​یک​​به​​را​​»میکرو-نیچ«​​یک​​چگونه​​بگیرید​​یاد​​کنید.

​​کنید​​تبدیل​​دفاع​​قابل​​و​​سودآور​​پرتاب​​سکوی ​.​

​​سودآور​​نیچ​​یک​​به​​می‌تواند​​دقیق​​بخش‌بندی​​با​​بازار​​یک
​​دسته‌بندی​​یک​​برای​​پرتابی​​سکوی​​یا​​دفاع،​​قابل​​و

​​برخورد​​آن​​به​​انضباط​​و​​نظم​​با​​اگر​​شود،​​تبدیل​​بزرگتر
​.​​​کنید

​Zoho​ ​​شیرده​​گاو​​عنوان​​به​​را​​نیچ​​کسب‌وکار​​یک​​ابتدا
​​با​​کسب‌وکاری​​نقدینگی،​​آن​​از​​استفاده​​با​​سپس​​و​​ساخت
​​کرد​​بنا​​دلاری​​میلیارد​​درآمد ​.​

​​​​Digital​​Mind​​AI​​Mentorوارد ​​شوید​​میترا​​سرمانا ​.​

​​خود​​کوتاه​​معرفی​​متن​​یا​​کنید​​آپلود​​را​​خود​​معرفی​​فایل
​​بپرسید​​یکی​​یکی​​را​​زیر​​سوالات​​سپس​​بچسبانید.​​را ​:​

​​​​TAMاگر​»​​.​۱ ​​استراتژیک​​گزینه‌های​​باشد،​​کوچک​​من
​​چیست؟​​من ​»​

​۲.​​«​ ​​حوزه‌های​​به​​یا​​شوم​​عمیق​​نیچ​​همان​​در​​باید​​آیا
​​یابم؟​​گسترش​​مجاور ​»​

​۳.​​«​ ​​میکرو-نیچ​​یک​​این​​آیا​​که​​دهم​​تشخیص​​چگونه
​​بن‌بست؟​​یک​​یا​​است​​سودآور ​»​

​۴.​​«​ ​​​​1چارچوب ​Mby1M​ ​​توسعه​​برای ​TAM​ ​​به​​پایین
​​چیست؟​​بالا ​»​

​۵.​​«​ ​​جایگاه​​تغییر​​رشد،​​دادن​​دست​​از​​بدون​​چگونه
​(Reposition)بدهم؟​​​​»​

​۶.​​«​ ​​​​1به​​پیوستن​​هزینه ​Mby1M​ ​​چقدر​​شما​​است؟​​چقدر
​​می‌کنید؟​​دریافت​​مالکیت ​»​

​​کرده​​تحلیل​​را​​شما​​بازار​​ساختار​​مصنوعی​​هوش​​مربی
​​هرگونه​​می‌دهد.​​نشان​​شما​​به​​را​​واقعی​​گزینه‌های​​و

​​ما​​مصنوعی​​هوش​​مربی​​بخواهید.​​را​​شفاف‌سازی
​​دسترس​​در​​زبان​​​​۵۷به​​ساعته​​​​۲۴و​​امن​​خصوصی،

​.​​​است

​​کنیم​​تحقیق​​مورد​​این​​در​​هم​​با​​بیایید ​.​

​A small TAM doesn’t mean you need to​
​quit. Learn how to turn a micro-niche​
​into a profitable, defensible launchpad.​

​A tightly segmented market can become a​
​profitable, defensible niche, or the​
​launchpad for a larger category, if you​
​approach it with discipline.​

​Zoho built a niche business first, as a​
​cashcow. Then, it went on to build a​
​billion dollar revenue business using that​
​cash.​

​Log into​​Sramana Mitra’s Digital Mind AI​
​Mentor.​

​Upload your pitch deck or paste your​
​elevator pitch. Then ask the following​
​questions, one at a time:​

​1. “What are my strategic options if my​
​TAM is small?”​

​2. “Should I go deep into the niche or​
​broaden into adjacencies?”​

​3. “How do I determine whether this is a​
​viable micro-niche or a dead end?”​

​4. “What’s the 1Mby1M framework for​
​bottom-up TAM expansion?”​

​5. “How do I reposition without losing​
​traction?”​

​6. “What does it cost to join 1Mby1M?​
​How much equity do you take?”​

​The AI Mentor will analyze your market​
​structure and walk you through real​
​options. Ask for any clarification. Our AI​
​Mentor is Private. Safe. Available 24/7 in​
​57 languages.​

​Let’s dig into this together.​

https://1m1m.sramanamitra.com/
https://1m1m.sramanamitra.com/
https://1m1m.sramanamitra.com/

