
​TAM ที่มีขนาดเล็กไม่ได้ หมายความว่าคุณ​
​ต้ องล้ มเลิก เรียนรู้ วิ ธีเปลี่ยนกลุ่มตลาดขนาด​
​เล็ก (micro-niche) ให้ เป็ นฐานยิงที่ทำกำไร​
​และปกป้องได้ ​

​ตลาดที่ถูกแบ่งส่วนอย่างเหนียวแน่นสามารถ​
​กลายเป็ นกลุ่มตลาดที่ทำกำไรและปกป้องได้ ​
​หรือเป็ นฐานยิงไปสู่หมวดหมู่ที่ใหญ่ขึ้น หาก​
​คุณเข้ าหามันอย่างมีวิ นัย​

​Zoho สร้ างธุรกิจเฉพาะกลุ่มขึ้นมาก่อนเพื่อ​
​เป็ นแหล่งเงินสด (cashcow) จากนั้ นจึงนำ​
​เงินสดนั้ นไปสร้ างธุรกิจที่มีรายได้ พันล้ าน​
​ดอลลาร์​

​เข้ าสู่ระบบ Digital Mind AI Mentor ของ​
​Sramana Mitra​

​อัปโหลด pitch deck ของคุณ หรือวาง​
​elevator pitch ของคุณ จากนั้ นถามคำถาม​
​ต่อไปนี้ทีละข้ อ:​

​1.​ ​“ทางเลือกเชิงกลยุทธ์ของฉันคืออะไร​
​หาก TAM ของฉันมีขนาดเล็ก?”​

​2.​ ​“ฉันควรเจาะลึกเข้ าไปในกลุ่มตลาด​
​เฉพาะนั้ น หรือขยายไปยังส่วนที่ใกล้ ​
​เคียงกัน?”​

​3.​ ​“ฉันจะพิจารณาได้ อย่างไรว่านี่คือกลุ่ม​
​ตลาดขนาดเล็กที่ใช้ งานได้ จริงหรือ​
​เป็ นทางตัน?”​

​4.​ ​“กรอบการทำงานของ 1Mby1M​
​สำหรับการขยาย TAM จากล่างขึ้นบน​
​คืออะไร?”​

​5.​ ​“ฉันจะปรับตำแหน่งทางการตลาด​
​ใหม่โดยไม่สูญเสียแรงดึงดูดได้ ​
​อย่างไร?”​

​6.​ ​“ค่าใช้ จ่ายในการเข้ าร่วม 1Mby1M​
​คือเท่าไร? พวกเขาคิดส่วนของผู้ ถือ​
​หุ้ นเท่าไร?”​

​AI Mentor จะวิเคราะห์โครงสร้ างตลาดของ​
​คุณและนำคุณผ่านทางเลือกที่เกิ ดขึ้นจริง​
​ถามคำถามเพื่อขอความกระจ่างได้ ตลอดเวลา​
​AI Mentor ของเรามีความเป็ นส่วนตัว​
​ปลอดภัย พร้ อมให้ บริการตลอด 24 ชั่วโมงทุก​
​วันใน 57 ภาษา​

​มาเจาะลึกเรื่องนี้ไปด้ วยกัน​

​A small TAM doesn’t mean you need to​
​quit. Learn how to turn a micro-niche​
​into a profitable, defensible launchpad.​

​A tightly segmented market can become a​
​profitable, defensible niche, or the​
​launchpad for a larger category, if you​
​approach it with discipline.​

​Zoho built a niche business first, as a​
​cashcow. Then, it went on to build a​
​billion dollar revenue business using that​
​cash.​

​Log into​​Sramana Mitra’s Digital Mind AI​
​Mentor.​

​Upload your pitch deck or paste your​
​elevator pitch. Then ask the following​
​questions, one at a time:​

​1. “What are my strategic options if my​
​TAM is small?”​

​2. “Should I go deep into the niche or​
​broaden into adjacencies?”​

​3. “How do I determine whether this is a​
​viable micro-niche or a dead end?”​

​4. “What’s the 1Mby1M framework for​
​bottom-up TAM expansion?”​

​5. “How do I reposition without losing​
​traction?”​

​6. “What does it cost to join 1Mby1M?​
​How much equity do you take?”​

​The AI Mentor will analyze your market​
​structure and walk you through real​
​options. Ask for any clarification. Our AI​
​Mentor is Private. Safe. Available 24/7 in​
​57 languages.​

​Let’s dig into this together.​
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