
​​​​TAMچھوٹے ​​چھوڑ​​کام​​کو​​آپ​​کہ​​ہے​​نہیں​​یہ​​مطلب​​کا
​​نیچ​​مائیکرو​​ایک​​طرح​​کس​​کہ​​سیکھیں​​چاہیے۔​​دینا

​(micro-niche)​ ​​پیڈ​​لانچ​​دفاع​​قابلِ​​اور​​بخش​​منافع​​کو
​​جائے۔​​کیا​​تبدیل​​میں

​​بخش،​​منافع​​ایک​​مارکیٹ​​شدہ​​تقسیم​​سے​​مضبوطی​​ایک
​​پیڈ​​لانچ​​لیے​​کے​​زمرے​​بڑے​​ایک​​یا​​جگہ،​​دفاع​​قابلِ
​​تک​​اس​​ساتھ​​کے​​ضبط​​و​​نظم​​آپ​​اگر​​ہے،​​سکتی​​بن

​​پہنچیں۔

​Zoho​ ​​کاؤ​​کیش​​ایک​​پہلے​​نے ​(cashcow)​ ​​طور​​کے
​​استعمال​​کا​​رقم​​اس​​نے​​اس​​پھر،​​بنایا۔​​بزنس​​نیچ​​ایک​​پر

​​کیا۔​​کھڑا​​بزنس​​کا​​ریونیو​​ڈالر​​بلین​​ایک​​ہوئے​​کرتے

​Sramana​​Mitraکے​​​​Digital​​Mind​​AI​​Mentor​
​​کریں۔​​ان​​لاگ​​میں

​​کریں۔​​پیسٹ​​پچ​​ایلیویٹر​​اپنی​​یا​​کریں​​لوڈ​​اپ​​ڈیک​​پچ​​اپنا
​​پوچھیں​​کرکے​​ایک​​ایک​​سوالات​​ذیل​​درج​​پھر ​:​

​1.​ ​"​ ​​میرا​​اگر ​TAM​ ​​کیا​​پاس​​میرے​​تو​​ہے​​چھوٹا
​​ہیں؟​​آپشنز​​اسٹریٹجک ​"​

​2.​ ​"​ ​​جانا​​تک​​گہرائی​​میں​​نیچ​​اس​​مجھے​​کیا
​​لانی​​وسعت​​میں​​شعبوں​​ملحقہ​​یا​​چاہیے

​"​​​چاہیے؟
​3.​ ​"​ ​​عمل​​قابلِ​​ایک​​یہ​​کہ​​کروں​​طے​​کیسے​​میں

​​گلی؟​​بند​​یا​​ہے​​نیچ​​مائیکرو ​"​
​4.​ ​"​ ​​اپ​​باٹم ​TAM​ ​​لیے​​کے​​ایکسپینشن

​1​​Mby1M​ ​​ہے؟​​کیا​​ورک​​فریم​​کا ​"​
​5.​ ​"​ ​​پوزیشننگ​​ری​​بغیر​​کھوئے​​گرفت​​اپنی​​میں

​​کروں؟​​کیسے ​"​
​6.​ ​"1Mby1M​ ​​کیا​​لاگت​​کی​​ہونے​​شامل​​میں

​​ہیں؟​​لیتے​​ایکویٹی​​کتنی​​آپ​​ہے؟ ​"​

​AI​ ​​گا​​کرے​​تجزیہ​​کا​​اسٹرکچر​​مارکیٹ​​کے​​آپ​​مینٹر
​​گا۔​​بتائے​​میں​​بارے​​کے​​اختیارات​​حقیقی​​کو​​آپ​​اور

​​ہمارا​​پوچھیں۔​​لیے​​کے​​وضاحت​​بھی​​کسی ​AIمینٹر​​​
​​دستیاب​​​​24/7میں​​زبانوں​​​​57ہے۔​​محفوظ​​ہے۔​​نجی

​​ہے۔

​​ہیں۔​​کرتے​​غور​​کر​​مل​​پر​​اس​​آئیے

​A small TAM doesn’t mean you need to​
​quit. Learn how to turn a micro-niche​
​into a profitable, defensible launchpad.​

​A tightly segmented market can become a​
​profitable, defensible niche, or the​
​launchpad for a larger category, if you​
​approach it with discipline.​

​Zoho built a niche business first, as a​
​cashcow. Then, it went on to build a​
​billion dollar revenue business using that​
​cash.​

​Log into​​Sramana Mitra’s Digital Mind AI​
​Mentor.​

​Upload your pitch deck or paste your​
​elevator pitch. Then ask the following​
​questions, one at a time:​

​1. “What are my strategic options if my​
​TAM is small?”​

​2. “Should I go deep into the niche or​
​broaden into adjacencies?”​

​3. “How do I determine whether this is a​
​viable micro-niche or a dead end?”​

​4. “What’s the 1Mby1M framework for​
​bottom-up TAM expansion?”​

​5. “How do I reposition without losing​
​traction?”​

​6. “What does it cost to join 1Mby1M?​
​How much equity do you take?”​

​The AI Mentor will analyze your market​
​structure and walk you through real​
​options. Ask for any clarification. Our AI​
​Mentor is Private. Safe. Available 24/7 in​
​57 languages.​

​Let’s dig into this together.​
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